
ДИАГНОСТИЧНО КОНСУЛТАТИВЕН ЦЕНТЪР "СВЕТИ ГЕОРГИ" ЕООД 

ГР. ХАСКОВО УЛ."СТЕФАН СТАМБОЛОВ" 2 ТЕЛ. 038 606 262; 038 622 266 /ФАКС 038 606 250 

 

 
. 

 

ДО  

МИНИСТЪРА НА ОТБРАНАТА  

        НА РЕПУБЛИКА БЪЛГАРИЯ 

ГР. СОФИЯ 
 

 

 

        

 

Д О К Л А Д 

 

от д-р Румен Йорданов Запрянов 

управител на ДКЦ ”Свети Георги” ЕООД - Хасково 

 

ОТНОСНО: Дейността на дружеството за деветмесечието на 2016г. 

 

 

 

УВАЖАЕМИ ГОСПОДИН МИНИСТЪР, 
 

 Във връзка с приключване на деветмесечието на 2016г. Ви 

представям следната информация за финансовото състояние на 

дружеството: 

Приходите са: 

-основна дейност - осъществяване на специализирана 

извънболнична медицинска помощ в размер на 282028 лв., в т.ч. приходи 

от РЗОК Хасково – 164029лв.; други – 117999лв. 

- други приходи в размер на 199287лв., от отдаване под наем на 

помещения, продажба на билети за вход, консумирани ел.енергия и вода от 

наемателите.  

Всичко приходи: 481315 лв. 

Разходите са: 

- Разходи за материали  - 82127 лв.  

- Разходи за външни услуги - 69252 лв.  

- Разходи за заплати и др. възнаграждения  - 270636 лв. 

- Разходи за социални осигуровки  -41044лв. 

- Разходи за амортизации – 6706 лв. 

- Други разходи  - 7844 лв. 

Всичко разходи:  477609 лв. 



 

Резултат за деветмесечието 2016 г. печалба 3706 лв. 

 

Към 30.09.2016г. Дружеството има следните задължения: 

- ДДС – 4798 лв.за м.9, ДДФЛ – 2688 лв. – за м.9 

- към персонала – 28717лв.-  

- към социално осигуряване – 4280лв.  

- към доставчици – 16625 лв. в т.ч.: АСО Сириус – 2740лв.; ЕВН -

4384лв.; Ел Диагностик -  2478лв.; Перфект Медика ООД – 3228лв.; 

Ридаком ЕООД – 772лв.; ВиК ЕООД – 700лв.; други 2323лв. 

Към 30.09.2016 г. Дружеството има вземания от: 

- клиенти в размер на  135025 лв., в т.ч. от:  РЗОК Хасково – 

18626лв., МБАЛ Хигия – 85709лв., Ролинг ООД – 15553 лв., Ей Ес Пи 

ЕООД – 3000лв., Астра Зенека България ЕООД – 10020лв., ЕТ Атанаска 

Андреева – 627 лв., други 1490 лв. 

Предстоящи задачи до края на годината: 

1. Мероприятия за увеличаване на приходите: 

1.1. Привличане на лекари-специалисти с добра медицинска 

практика. 

1.2. Увеличаване на потенциала и оптимизиране работата на 

звената, реализиращи по-слаби приходи. 

1.3. Сключване на договор за профилактични прегледи, 

клинични проучвания, участие в конкурси по Европейски и 

трансгранични проекти. 

1.4. Целенасочени мероприятия за повишаване събираемостта 

на паричните вземания от длъжниците на дружеството. 

Отдаване под наем на неусвоените свободни площи, подходящи 

за тази цел. 

2. Мероприятия за намаляне на разходите: 

2.1. Строг контрол на разходваната електроенергия. Провеждат 

се конплексни мероприятия в тази област. 

2.2. Мероприятия за перманентно поддържане в изправност на 

водоизточниците /ВиК мрежата/ с цел свеждане до 

минимум излишния разход на вода. 

2.3. Минимизиране разходите за материали и консумативи. 

Очаквам дружеството да постигне по-добри финансови 

показатели от предходната година. Да запазим своите позиции на пазара на 

медицинските услуги в региона, като предоставяме все по ги-лям обем и 

по0добро качество на нашите услуги. 

 

 

Управител:………………. 

     /д-р Румен Запрянов/ 


