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АНАЛИЗ
на Финансовия отчет и изпълнението на Бизнес програмата на „Булгартел” ЕАД за периода 01.01. – 30.09.2015г.

І. Продажби
	Q1&Q2&Q3 2015
	Планиран капацитет в Гбпс
	Капацитет в Гбпс
	Планирани приходи в  хиляди лева
	Приходи в хиляди лева
	Планирана Цена в лева за 1 Мбпс
	Цена в лева за 1 Мбпс

	Пренос на данни
	1370
	1810
	1993
	1685
	1,45    
	0,93    

	Линии под наем
	37
	0,553
	78
	62
	2,11    
	112,12    

	Общо услуги
	1407
	1810
	2071
	1747
	1,47    
	0,96    

	Други
	 
	 
	264
	547
	 
	 

	Общо
	1407
	1810
	2335
	2294
	1,66    
	1,63    


Натурални показатели

 За деветмесечието на 2015 година, пренесения капацитет през мрежата  на Булгартел  е 1 810 Gbps,  за линиите под наем той е  под 1 Gbps Т.е. продадения капацитет е с около 403 Gbps повече от планирания.

Стойностни показатели

Приходите от преноса на данни за този период са 1 685 х. лв., а тези от линии под наем са  62 х. лв. Общите приходи  на дружеството са    2 294 х. лв. при планирани 2 335х. лв. Т.е. реализираните приходи са със 41 хил.лв по-малко от планираното.
Средната цена за 1 Мбпс за услугата пренос на данни е 0,93 лв., а за линии под наем  е 112 лв. Средната цена за преноса, през мрежата на Булгартел е 1,63 лв за 1 Мбпс при планирана 1,66 лв за 1 Мбпс Т..е. с около 2% по-ниска от планираното.
Сравнителен анализ с първо полугодие на предходната година
	Q1&Q2&Q3/2015
	Планиран капацитет в Гбпс
	Капацитет в Гбпс
	Разлика в Гбпс
	Разлика 
в %

	Пренос на данни
	1370
	1810
	440
	32%

	Линии под наем
	37
	0,553
	-36,447
	-99%

	Общо услуги
	1407
	1810,553
	403,553
	29%

	Други
	0
	0
	0
	 

	Общо
	1407
	1810,553
	403,553
	29%


Продаденият капацитет за деветмесечието на 2015г. (1 810 Gbps) е с около 32% по-висок от този за същия период през 2014г (1370 Gbps). 

	Q1&Q2&Q3/2015
	Планирани приходи в  хиляди лева
	Приходи в хиляди лева
	Разлика в лева
	Разлика  
в %

	Пренос на данни
	1993
	1685
	-308
	-15%

	Линии под наем
	78
	62
	-16
	-21%

	Общо услуги
	2071
	1747
	-324
	-16%

	Други
	264
	547
	283
	107%

	Общо
	2335
	2294
	-41
	-2%


Приходите от преноса на данни за този период са с 15% по-малко от същия период за миналата година, дължащо се на закриване на високоскоростни услуги от международни оператори като Телеком Словение, поради изграждане на собствена мрежа и на значително намаляване на цената на предоставяните услуги на Суперонлайн при годишното предоговаряне, наложило се поради голяма конкуренция в тази посока. Тенденцията за закриване на остаряващите SDH услуги продължава – намаление на приходите с 21%, което не е от съществено значение, имайки предвид незначителния им дял в приходите. Получава се известна компенсация на приходите от други продадени услуги и в крайна сметка намалението на приходите общо е от порядъка на 2%.
	Q1&Q2&Q3/2015
	Планирана Цена в лева за 1 Мбпс
	Цена в лева за 1 Мбпс
	Разлика в лева
	Разлика  
в %

	Пренос на данни
	1,45
	0,93
	-0,52
	-36%

	Линии под наем
	2,11
	112,12
	110,01
	5218%

	Общо услуги
	1,47
	0,96
	-0,51
	-34%

	Други
	0,00
	0,00
	 
	 

	Общо
	1,66
	1,63
	-0,03
	-2%


Средната цената на предоставяните услуги за Мегабит в секунда е с 2% по-ниска в сравнение със същия период на предходната година.

Развитието на пазара през изтеклия период, категорично потвърждава необходимостта от излизането към нови пазари и нови нива по веригата на добавената стойност, с цел запазване на дела на Булгартел от националния пазар и най-важното - овладяване темпа на спад в приходите от национален пренос. 

До момента Булгартел успя да сключи договори с общо 31 корпоративни клиенти (били са 22 в предходната година), като услугите вече са пуснати в експлоатация и от тях се реализират приходи. Броят на клиентите на националните продажби на едро се е увеличил от 37 на 39, а на международни клиенти от 10 на 11 за същия период от време. 

Имайки предвид тенденцията на търсене и съответно на ръст на приходите от пакетни услуги на пазара в България ще се стремим към разширяване на портфолиото на компанията.  Ще се насочим към предлагане на пакети включващи фиксирани гласови услуги и телевизия, услуги от ново поколение като Cloud services и др. В момента са реализирани предварителни договорености за коопериране с компании предоставяща телевизионни и облачни услуги .

В съответствие със стратегията на дружеството за заемане на нови пазари, усилията са фокусирани в максимално развитие на международните връзки (Турция - близкия Изток и Македония – Косово - Албания), както и реализиране на партньорства с големи международни оператори.

С цел запазване и разширяване на текущите продажби в посока Турция е необходимо съдействие от страна на холдинга за реализиране на точки на присъствие на турска територия, както и провизиониране на 100 Гбпс ламбди през мрежата на Булгартел.
ІІ. Инвестиционна програма

През изминалото деветмесечие  на 2015 г. имаме частично изпълнение на заложените в бизнес програмата дейности. Причината за неизпълнение на програмата е липсата на подписани договори за предоставяне на услуги. 

В  инвестиционната програма бяха заложени 104  хил. лева за закупуване и инсталиране на клиентски DWDM модули, но поради липса на конкретни клиентски заявки бяха закупени устройства на стойност 20 000 лв. 

През месец юли е стартирана процедура за закупуване на 6 бр. опорни комутатора на разсрочено плащане за 36 месеца, като очакваната стойност на покупката е 140 000 лв. Приключването на процедурата и подписването на договор за доставка  на устройствата ще бъде финализиране през последното тримесечие на 2015 г.
През периода бяха проведени процедури за поддръжка на оптични кабелни линии Варна – Шумен, Бургас – Лозенец и Сливен -  Ямбол. Бяха подписани едногодишни  договори за поддръжка на стойност 30 хиляди лева.

В началото на 2015 г бе изготвен проект за изграждане на оптична кабелна линия от съществуващ резерв на кабел на Булгартел до Бизнес сграда на ул. Отец Паисий №39, гр. София. През месец март е получено разрешение за строеж, а през месец април са извършени СМР по обекта.Инвестираните средства са на стойност 2000 лв. През месец  май обектът е въведен в експлоатация. 

През месец април беше въведен в експлоатация новоизграден обект: „Изграждане на оптична кабелна свързаност от сградата на НЕК ЕАД на ул.“Веслец“ №5 до оптична муфа на кабел собственост на Булгартел ЕАД в КШ, намираща се на пл.“Атанас Буров“, гр.София“. Инвестираните средства са на стойност 2000 лева.

През месец септември е получено удостоверение за въвеждане в експлоатация за обект “Проектиране на тръбна кабелна мрежа на „Булгартел“ ЕАД, от съществуваща шахта на кръстовище за кв.Повеляново до имот с идентификатор 20482.505.510 в промишлена зона юг, гр.Девня“, изграждането на който бе започнато в края на 2012 г. Платените инвестиционни разходи за обекта към 01. Октомври 2015 г. са 4500 лв., като остава да бъдат платени още 6000 лв. за строително монтажните работи  по договора за строителство на оптичната линия. 
ІІІ. Човешки ресурси

През изтеклия период, към 30.09.2015г., не са реализирани съществени  събития, които да са свързани с развитието на човешките ресурси.

Дружеството продължава да е с щат 26 човека, от които към отчетния период са  заети 19 бройки. 

През отчетния период СД на Булгартел ЕАД одобри и прие „Вътрешни правила за оценяване на служителите“ в „Булгартел” ЕАД. Основни причини за приемането на тези Вътрешни правила по оценяването са: създаване на актуализирана единна система от критерии за оценка на персонала, както и установяване равнището на професионалната компетентност на служителите, цели се поддържане на обратна връзка по отношение на възложеното и изпълненото, както и стимулиране на вътрешната мотивация на лицата и стремеж към постигане на най-високия възможен стандарт при изпълнение на поставените им задачи.

През месец април беше проведено обучение, имащо за цел подобряване на микроклимата между служителите и повишаване на ефективността на компанията. 

IV. Финансови резултати за периода.
1. Общи бележки

1.1. Реализираните приходи от продажби през първото деветмесечие са с 528х.лв. по-малко от планираните, или изпълнението на бизнес програмата е 81%.  
1.2.  Оперативните разходи за периода (без амортизациите) са в размер на  2 154 хил.лв. или с около 30% по-малко от планираните. 

1.3. Печалбата от оперативна дейност (EBIDTА) за периода  е положителна величина и е в размер на 140х.лв. , при планирана загуба от 180х.лв. За същия период на 2014г. дружеството отбелязва отрицателна EBIDTА в размер на 11х.лв
1.4.  Печалбата преди данъчно облагане за периода е (509) хил.лева, при план (1001) хил.лв.

1.5. Общо активите на дружеството към 30.09.2015 г. са  12247 хил.лева, .

	 
	01-09 2014
	01-09 2015
	01-09 2015
	Изменение 2015/2014
	Изпълнение БП отчет/план

	
	отчет
	отчет
	план
	 
	 

	Приходи Общо 
	2395
	2294
	2822
	-4.22%
	81.29%

	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Приходи от продажби на услуги
	2238
	2270
	2822
	1.43%
	80.44%

	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Други приходи от дейността
	157
	24
	0
	-84.71%
	 

	1. Разходи от оперативна дейност ОБЩО
	2406
	2154
	3002
	-10.47%
	71.75%

	1.1. Разходи за материали
	44
	28
	48
	-36.36%
	58.33%

	1.2. Разходи за външни услуги
	1784
	1600
	2268
	-10.31%
	70.55%

	1.3. Разходи за персонала
	407
	370
	514
	-9.09%
	71.98%

	1.4. Разходи за социално осигуряване
	128
	118
	142
	-7.81%
	83.10%

	1.5. Други разходи
	43
	38
	30
	-11.63%
	126.67%

	 
	 
	 
	 
	 
	 

	EBITDA (BGN)
	-11
	140
	-180
	151
	320

	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Амортизации
	733
	735
	779
	0.27%
	94.35%

	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Печалба преди лихви и данъци (EBIT)
	-744
	-595
	-959
	-20.03%
	62.04%

	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Финансови разходи (нетно)
	-38
	5
	-42
	-113.16%
	-11.90%

	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Печалба преди данъци
	-782
	-590
	-1001
	192
	-411

	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Разходи за данъци върху печалбата
	-9
	-11
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Нетна печалба за периода
	-791
	-601
	-1001
	 
	 


2. Технико-икономически показатели

2.1. Показатели за ефективност

	
	30.09.2014 г.

отчет
	30.09.2015 г.

отчет 
	% на изменение



	Коефициент на ефективност на разходите

(приходи/разходи)
	0,76
	0.79
	3,95%

	Коефициент на ефективност на приходите

(разходи/приходи)
	1,31
	1.26
	-3,91%


2.2. Показатели на рентабилността

Тъй като дружеството реализира нетна загуба, коефициентите за рентабилност са отрицателни.
	
	30.09.2014 г.

отчет
	30.09.2015 г.

отчет 
	% на изменение



	Рентабилност на продажбите

(нетна печалба/приходи от продажби)
	(32,94%)
	(17,92%)
	(45,62%)

	Рентабилност на собствения капитал (нетна печалба/собствен капитал)
	(10,89%)
	(6.19%)
	(43.16%)

	Рентабилност на активите (нетна печалба/ общо активи)
	(3,69%)
	(3.36%)
	(8.93%)


2.3. Показатели на ликвидността 
Ликвидността е предпоставка за платежоспособността на предприятието. Показателите за ликвидност са количествени характеристики на способността на предприятието да изплаща текущите си задължения с наличните краткотрайни активи. Показателите за ликвидност  в края на отчетния период са:

· обща ликвидност (текущи активи/текущи задължения)
1.16
· абсолютна ликвидност (парични средства/текущи задължения)       0,08
Коефициенти за абсолютна ликвидност е  под  единица, което означава, че дружеството към настоящия момент няма  много добра ликвидност, поради малкото си налични парични средства.

2.4. Показатели за платежоспособност

Един от основните показатели за анализ на финансовата автономност на фирмата е коефициентът на платежоспособност. Той изразява степента на покритие на дългосрочните задължения със собствения капитал на компанията.

	
	30.09.2014 г.

отчет
	30.09.2015 г.

отчет 

	Коефициент на платежоспособност

(собствен капитал/привлечен капитал)
	1.40
	1.18

	Коефициент на обща задлъжнялост

(привлечен капитал/собствен капитал)
	0.71
	0.84


Подробните финансови резултати са посочени в приложения Финансов отчет.
инж. Никола Василев

Изпълнителен Директор

"Булгартел" ЕАД
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